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Hvorfor CRE8SLO?

• Fremtidens skole - gjøre, bruke og skape

• Vi står foran mange utfordringer og 
problemer som må løses og verden 
trenger kreative hardtarbeidende 
mennesker.

• Kompetanse handler om å kunne bruke 
det en har lært i ulike sammenhenger

• Du skal forstå det du lærer og ikke minst 
hvorfor

• Klare for morgendagens arbeidsliv



Første år som elev på Cre8slo

Dette får du oppleve:
• Skolestartprogram

• Mentorordning

• Arrangere innovasjon Challenge – 
for 10. klassinger

• Trysil-tur

• Programfag - Entreprenørskap og 
bedriftsutvikling 1

• Tverrfaglige praktiske prosjekter, 
dybdelæring

• 100-lapp løpet

• Brainchallenge med Gøteborgymnas

• Reiser

• CRE8-dagen

• Innovasjonscamp og konkurranser

• Utplassering i organisasjoner og 
næringsliv

• Spennende forelesere og partnere



Andre året
• Programfag entreprenørskap og bedriftsutvikling 2 

• Ungdomsbedrift – muligheter for kontor i tårnet

• Utenlandstur Berlin, bedrifts og skolebesøk

Tredje året – 5 timer mindre
• Individuell karriereveiledning

• Muligheter for kurs på B.I - forbrukeratferd

• Muligheter for flerårsbedrift – kontor i tårnet

• Mentorer for UB VG 1 - alumni

Andre og tredje år som elev ved Cre8slo



Cre8slo 1C i Gøteborg



Cre8slo 2 C i Berlin





Skaperverksted
og Podcaststudio



Tidligere elever ved Cre8slo
• Martin Olsen elev 2019-2022 «Den største fordelen med Cre8, er mulighetene 

det gir deg. Det å anvende alle fag praktisk finner du ingen andre steder. Jeg fikk 
en reise til Dublin for å jobbe med et stort internasjonalt selskap som heter 
Visma og jeg fikk også muligheten til å begynne på høyere utdanning ved BI i 
Oslo, ved siden av mitt siste semester på Kongshavn. Den entreprenørielle 
metode brukes i alle fag. Jeg vil gå så langt å si at det å velge Cre8slo var ett av 
de smarteste valgene jeg har tatt.»

• Zohal Karimi elev 2020-2023  «På Cre8slo får jeg bruke kreativiteten min til å 
løse større problemstillinger og utvikle evnene til å finne innovative løsninger 
som både er lønnsomme og bærekraftige. Erfaringene jeg har fått fra linjen 
har allerede hjulpet meg med å bli attraktiv i arbeidsmarkedet og skille meg 
betydelig ut fra andre søkere. Jeg vil sterk anbefale linjen for alle kreative 
sjeler som vil lære å løse framtidens utfordringer».





• Norgesmester innovasjonscamp 2014

• Norgesmester ungdomsbedrift 2018 «Kunsten å glede»

• Europamester 2018 «Ready to work»

• Oslomester 2017,2018,2021,2022,2023,25 og 26 «Runnerup» 2015,2016,2019,2024.

• Over 100 priser i Oslomesterskap og NM siden 2014

• Årets entreprenørskapsskole 2015,2020

• Oslomesterskap  2024 – Cre8slo 16 priser fordelt på alle bedrifter , neste skole 9 priser……

• Oslosmesterskap 2025 – Cre8slo 19 priser. Neste skole 6 priser. 3 plass i NM

• Oslosmesterskap 2026 – Cre8slo 27 priser(71%) neste skole 4 priser. NM ?

Det viktigste er læring men også gøy å vinne…

Bilderesultat for bilder av kunsten å glede

https://www.google.no/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=images&cd=&cad=rja&uact=8&ved=2ahUKEwios_ji3uzdAhVhk4sKHYfACfcQjRx6BAgBEAU&url=https://kongshavn.vgs.no/nyhetsarkiv/medieoppslag-om-nm-klar-ungdomsbedrift/&psig=AOvVaw39LpaHFbh0ddHtpEsNEG-o&ust=1538740917482438


Kongshavn forventer at Cre8slo elevene er :

• Hardtarbeidende

• God samarbeidsevne

• Fleksible

• Etterrettelige

• Kreative

• God gjennomføringsevne

                 

                                                                                                                             

Egenskaper som Cre8slo elev



• Første inntaksrunde i juli.

• Andre inntaksrunde i august

• De fleste plassene fordeles etter skolepoeng

• Inntil 5 plasser kan fordeles til elever med særskilt motivasjon og "egnethet" 

        (samarbeidsevne, innsats, kreativitet, etterrettelighet)

• Vurderingen skjer ut fra: Karakterer, innsendt materiale NB! Enkelte elever kan bli 
invitert til intervju.

Inntak



Innsendingsmateriale:

1) Forretningside:

Du skal lage en forretningside til en Ungdomsbedrift. 
Ideen skal svare på:

• Beskriv ideen
• Løser ideen et problem eller svarer på et behov
• Hvem er kunden(målgruppen) og tror du at kunden vil betale for ideen(produktet/tjenesten) .Spør 

gjerne personer i målgruppen
• Er ideen unik eller finnes det konkurrenter?
• Hvorfor skal kunden velge din ide hvis den finnes fra før ("Selling Points")

NB! Frist 1. juni 2026
Følg QR-koden på neste side

Inntak
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